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2013 óta sok víz lefolyt a Dunán – mi is továbbléptünk, 
hiszen a Concorde Vállalati Pénzügyek csapatával 
összeolvadva tovább erõsítettük piaci pozíciónkat.

De 2015-ben nem csak ez történt velünk. Ez volt az az 
év, amikor be tudtuk bizonyítani: cégünk valóban a 
hazai középvállalatok egyes számú specialitájává vált. 
Az év során kilenc tranzakciót lezárva messze a 
legaktívabb és legsikeresebb tranzakciós tanácsadók 
voltunk a hazai piacon.

Erre nagyon büszkék vagyunk. Kiadványunkkal az év 
során szerzett tapasztalatainkat szeretnénk 
megosztani ügyfeleinkkel, partnereinkkel; 
mindazokkal, akik hozzájárultak sikereinkhez. Azt 
gondoljuk, a tranzakciók részleteinek, érdekesebb 
pillanatainak és ügyfeleink meglátásainak megosztása 
tanulságos lehet mindenkinek, aki idõrõl-idõre 
elgondolkodik azon, hogy egyszer talán õ is eladja 
cégét vagy vásárlással bõvíti azt.
 
Még alig kezdõdött el, de már most látható, hogy a 
2016-os évben még több ilyen ügyfelünk lesz, mint 
tavaly.

A BEFEKTETÉSI BANKI RANGLISTÁKRÓL
A Thomson Reuters éves értékelése szerint a Concorde MB Partners 
csapata 2015-ben 9 tranzakciót zárt le Magyarországon; eszerint a 
lista szerint ezzel úgy lettünk piacvezetők, hogy a listában második 
helyezett csak 3 tranzakciót tudhat magáénak.

DE MI IS EZ A LISTA?
A Thomson Reuters 1974 óta évente publikálja a befektetési bankok 
ranglistáját. Mint a befektetésekkel foglalkozó szakértők egyik 
legjelentősebb információforrása, a Thomson Reuters egyedülálló 
hozzáféréssel rendelkezik tranzakciós hírekhez, információkhoz, így 
különösen alkalmas arra, hogy pontosan meghatározza egyes 
tranzakciók kapcsán relevánsan felmerülő befektetési bankok 
személyét. Ez tette őket a befektetési banki ranglisták piacvezetőjévé.

BEKÖSZÖNTÕ

TALÁN EMLÉKEZNEK KEDVES OLVASÓINK, AMIKOR 2013 NYARÁN AZ IMAP 
NEMZETKÖZI HÁLÓZATÁHOZ TARTOZÓ MB PARTNERS CSAPATA AZ ALAPÍTÓ 
PRÉDA ISTVÁNTÓL AZ ORIENS HOLDINGHOZ KERÜLT. AKKOR AZT ÍGÉRTÜK: 
AZ ALAPÍTÓ SZELLEMISÉGÉNEK FOLYTATÁSÁVAL, DE A PÉNZÜGYI VÁLSÁG 
KÖVETKEZMÉNYEINEK MEGFELELÕ, FRISSÍTETT MEGKÖZELÍTÉSSEL 
PIACVEZETÕ, A HAZAI KÖZÉPVÁLLALKOZÁSOK TRANZAKCIÓS IGÉNYEIT 
SZÉLES KÖRBEN KIELÉGÍTÕ TEVÉKENYSÉGET FOGUNK FOLYTATNI. 
2015-RE EZ TRANZAKCIÓSZÁMBAN IS BEÉRT, ÉS KILENC LEZÁRT 
ÜGYLETÜNKKEL ABSZOLÚT PIACVEZETÕK LETTÜNK.
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A varsói, budapesti és bukaresti irodákból mûködõ 
CEE Equity Partners 2014 év végén 500 millió dollárt 
kezelt. Az alap legnagyobb befektetõje és induláskori 
stratégiájának meghatározója a kínai Eximbank, de 
befektetõi között található a Magyar Eximbank is. 
A befektetési politika szerint az alap Közép-Kelet-
Európára, a Baltikumra és a Balkánra fókuszál, itt 
eszközöl minimum 20, de maximum 75 millió dolláros 
befektetéseket 3–7 éves idõtartamra. A felek a 
jövõben közösen valósítják meg a legnagyobb magyar 
magán felsõoktatási intézmény növekedési 
stratégiáját.

A BKF Magyarország legnagyobb magánkézben lévõ 
fõiskolája. Az intézményben két karon négy fõ képzési 
területen (kommunikáció, üzlet, turizmus, mûvészet) 
folyik képzés, alap- és mesterfokon, illetve 
másoddiplomás szinten. A fõiskolának közel 7000 
hallgatója van, akik 2011-tõl már nemcsak a 
fõvárosban, hanem Hódmezõvásárhelyen, a BKF 
Regionális Tudásközpontjában is részt vehetnek az 
oktatásban.

A CEE EQUITY PARTNERS JELENTÕS BEFEKTETÉSSEL 
A BKF TÖBBSÉGI TULAJDONOSA LETT.

BEFEKTETÕ 
BEVONÁSA A BKF-BE
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„A CMBP szakemberei kulcsfontosságú szerepet játszottak a főiskola hosszútávú 
fejlődését támogató befektető bevonásában. Minden részletre figyeltek az ügylet 
előkészítése során, segítettek megtalálni az ideális partnert, hatékonyan  
támogattak minket az együttműködés struktúrájának kialakításában.”
DR. HERBST ÁRPÁD PHD., A VÁLLALAT RÉSZTULAJDONOSA ÉS IGAZGATÓSÁGÁNAK ELNÖKE

5

AZ ALPROSYS 
ELADÁSA

A közel 3 milliárd forint forgalmú KME-Alprosys 
csoport vevõkörébe vezetõ nemzetközi autógyárak 
helyi leányvállalatai, elektronikai OEM gyártók és Tier1-
es, elsõsorban autóipari beszállítók tartoznak.

A befektetõ, a Pannonbau cégcsoport mûködése húsz 
évet meghaladó múltra tekint vissza. Fõ tevékenységi 
területei az építõipar, élelmiszeripar és gépjármû 
forgalmazás. Export vállalkozási tevékenységét 
alvállalkozóként Németországban, Ausztriában és 
Hollandiában végzi. Az Alprosys napi szintû irányítását 
továbbra is a kereskedelem, tervezés és az operatív 
vezetés elsõ számú vezetõibõl álló tulajdonos-
felsõvezetés látja el.

A tranzakció fõ hajtóerejeként a befektetõ az 
Alprosysben felhalmozott további növekedési 
potenciált és a kiemelkedõ referencialistát jelölte meg, 

A GYÕRI KME-ALPROSYS CÉGCSOPORT 15 ÉVET MEGHALADÓ SZAKMAI MÚLTJÁVAL 
VEZETÕ HAZAI SZEREPLÕVÉ VÁLT AZ EGYEDI GÉPEK, GYÁRTÓSOROK ÉS CELLÁK ÉS 
AZOK FÕBB ELEMEINEK TERVEZÉSÉBEN, GYÁRTÁSÁBAN, ÖSSZESZERELÉSÉBEN, 
KARBANTARTÁSÁBAN, VALAMINT KAPCSOLÓDÓ SZOLGÁLTATÁSOK NYÚJTÁSÁBAN. 

A TÉNYEKEN TÚL 
A tranzakcióban több eladó is szerepelt, illetve az utolsó napokban 
az események annyira felgyorsultak, hogy a több száz oldalas 
tranzakciós szerződéscsokor utolsó verzióját a vevő ügyvédje a 
szerződéskötés napján hajnalban küldte csak el. És a nagy pillanat 
előtti utolsó órában is még változtatást kértek az eladók. Egy ilyen 
viszonylag felfokozott idegállapotú szerződéskötés előtti pillanatok 
sűrűjében, kezébe véve a rá eső kb. 100 aláírandó oldalt, egyszer 
csak megszólalt az egyik eladó: „Végigolvasta egyáltalán valaki ezt 
a szerződést?” Válaszul büszkén, de kicsit kialvatlanul jelentettük, 
hogy legalább mi elolvastuk és aláírásra ajánljuk. 

ezekre és az új tulajdonos kapcsolataira alapozva a 
társaság további autóipari ügyfelek visszatérõ 
beszállítójává válhat.
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A társaságot a Danube Fund magántõke alap vásárolta 
meg. A Galántai család tagjai – egyúttal a társaság 
1998-as alapítói – a Danube Fund vezetõiben találták 
meg a további növekedés és a 250 alkalmazott további 
biztos sorsának zálogát.

A társaság felsõvezetési folytonosságát az FMCG 
tapasztalattal rendelkezõ, még az eladók által 
független menedzserként rekrutált Justin István 
biztosította. A tranzakciót követõen a befektetõk – 
a Pek-Snack korábbi években mutatott dinamikus 
kereskedelmi expanziójának folytatása mellett – a 
cégcsoport nagyon erõs szerkezeti alapjai, jól 
átgondolt folyamatai és fejlesztési tervei révén további 
komoly növekedési potenciált látnak.

AZ IGALI PEK-SNACK KFT-BÕL ÉS ANNAK 100%-OS HORVÁT 
LEÁNYVÁLLALATÁBÓL ÁLLÓ, 3,5 MILLIÁRD FORINT ÁRBEVÉTELÛ 
CÉGCSOPORT A MAGYARORSZÁGI FAGYASZTOTT PÉKÁRU GYÁRTÁS EGYIK 
LEGKORSZERÛBB SÜTÕIPARI ÜZEMÉVEL RENDELKEZIK. 

A PEK-SNACK 
ELADÁSA

6

cégérték 
különszám

A MILPRESS KFT. 
RÉSZLEGES ÉRTÉKESÍTÉSE 
EGY HAZAI SZOLGÁLTATÓ 
TÁRSASÁG SZÁMÁRA

PAPP LÁSZLÓ
ÜGYVEZETÕ IGAZGATÓ

CONCORDE MB PARTNERS

LASZLO.PAPP@CMBP.HU

A MILPRESS KFT. PROFESSZIONÁLIS KOMPLEX („MAILER”) SZOLGÁLTATÁST 
NYÚJT A NAGYTÖMEGÛ, RENDSZERESEN NAGY MENNYISÉGÛ 
LEVÉLKÜLDEMÉNYEKET, SZÁMLALEVELEKET ELÕÁLLÍTÓ PARTNEREK RÉSZÉRE. 

A társaság az egy–két ezrestõl a milliós nagyságrendig 
képes elektronikus adatállományból kiváló minõségû 
papíralapú (csekk, levél és tömeges üzleti levelezés 
stb.) küldemények elõállítására, nyomtatására és 
borítékolására. A Milpress Kft. stratégiai 
megállapodást kötött a Magyar Posta Zrt-vel, valamint 
az EPDB Nyomtatási Központ Zrt-vel és részlegesen 
értékesítette eszközeit. 

A megállapodás értelmében a Milpress Kft. know-how-
ja, valamint szakemberállományának egy része 
egyesítésre kerül postai együttmûködõ partnerek 
erõforrásaival, ennek eredményeképpen eddigi 
tevékenységét a Magyar Posta Zrt. (EPDB Zrt.) és a 
Hibridlevél Kft. veszi át.

A Concorde MB Partners a Milpress Kft. 
tulajdonosainak tanácsadójaként mûködött közre 
a megbízás során.

A TÉNYEKEN TÚL 
A tranzakció 23 hónapig tartott úgy, hogy az eladó végig 
ugyanazzal a vevővel tárgyalt. A kialkudott tranzakciós struktúra 
se szokásos, mert tartalmaz opciós, együttműködési, vételi és 
munkaszerződést is. Az ügylet a majd két év során látszólag 
többször is „kútba esett”, de végül sikeres tranzakció lett belőle.

„M&A tanácsadóm nélkül sokkal rosszabb 
kondíciókkal kötöttem volna üzletet.”
MOLNÁR GERGELY, ELADÓ

77

cégérték 
különszám

„Együttműködésünk közel négy éve nem volt 
akadályoktól mentes, megértünk egy teljes üzleti 
modell-váltást is, ami két évre elhalasztotta az 
értékesítést. Már 2011-ben segítettetek értékelnünk 
az alternatíváinkat, befektető-jelölteket találnunk 
és tulajdonos-függetlenné is tenni a Pek-Snack-et. 
Nagyra értékelem állhatatos és lelkiismeretes 
munkátokat és az elért eredményeket.”

GALÁNTAI JÁNOS, ALAPÍTÓ ÉS ELADÓ

A Pek-Snack Kft. közel 80 kereskedelmi és saját 
márkás termékeket fejleszt és értékesít a Magyar-
országon és Horvátországban több mint 1800 sütési 
pontból álló Pek-Snack franchise látványpékségek, 
valamint multinacionális vásárlói részére.

Cégértékesítési tanácsadás a 

Pek-Snack Csoport 
tulajdonosai részére a csoport 

100%-os üzletrészének a 

Danube SCA Sicar 
befektetési alap részére való 

értékesítésében 

2015. február

Cégértékesítési tanácsadás a

 Milpress Kft. 
tulajdonosai részére 

a társaság eszközeinek a

Magyar Posta Zrt. (EPDB Zrt.)
részére való részleges értékesítésében 

2015. november

SZENDRÕI GÁBOR
PARTNER 

CONCORDE MB PARTNERS 

GABOR.SZENDROI@CMBP.HU

ALMÁSI LEVENTE
ÜGYVEZETÕ IGAZGATÓ

CONCORDE MB PARTNERS

LEVENTE.ALMASI@CMBP.HU

ÜNNEP TAMÁS
TANÁCSADÓ

CONCORDE MB PARTNERS

TAMAS.UNNEP@CMBP.HU
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A PEK-SNACK 
ELADÁSA
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cégérték 
különszám
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EGY HAZAI SZOLGÁLTATÓ 
TÁRSASÁG SZÁMÁRA

PAPP LÁSZLÓ
ÜGYVEZETÕ IGAZGATÓ

CONCORDE MB PARTNERS

LASZLO.PAPP@CMBP.HU
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A Kaona Kft. két egymás melletti gyártóüzeme 2 x 
22000 m -es gyártócsarnokaiban több mint 200 

alkalmazott dolgozik 25 darab 20–500 tonna záróerejû 
1k-, 2k- és 3k-fröccsöntõ gépeken, évente több mint 
2.000.000 szerelt termék elõállításán. A befektetõ, a 
francia JBT cégcsoport mûködése ötven évet meghala-
dó múltra tekint vissza. Jelen van Franciaországban, 
Spanyolországban, Mexikóban és Tunéziában is. 
Világszerte 600 feletti alkalmazottat foglalkoztat és 
50 millió eurót meghaladó árbevételt realizál.

A Kaona napi szintû irányítását továbbra is a termelés, 
minõségirányítás, logisztika, pénzügy és az operatív 
felsõvezetés elsõ számú vezetõibõl álló, tulajdonos-
független menedzsment látja el. A tranzakció fõ 
hajtóerejeként a JBT a Kaona egészségügyi növekedési 
potenciálját jelölte meg, a JBT – meglévõ kapcsolataira 
alapozva – a Kaona révén a világszinten legnagyobb 
vevõjének magyar gyáregységét jelentõs földrajzi 
közelségbõl is képes lesz kiszolgálni.

A SIÓFOKI KAONA KFT. MÛANYAGIPARI TERMÉKEK GYÁRTÁSÁRA ALAKULT KÉT 
ÉVTIZEDE, A HAGYOMÁNYOS EGYKOMPONENSÛ, HÕRE LÁGYULÓ MÛANYAG 
FRÖCCSÖNTÉS MELLETT MEGHONOSÍTOTTA A 2- ÉS 3-KOMPONENSÛ, VALAMINT 
A GÁZBEFÚVÁSOS HÕRE LÁGYULÓ MÛANYAG FRÖCCSÖNTÉST IS. A FRÖCCSÖNTÉS 
MELLETT SZERELÉST ÉS KOMPLETT TERMÉK ELÕÁLLÍTÁST IS VÉGEZ A CÉG.

A KAONA 
MEGVÁSÁRLÁSA

VÁRKOLY DÓRA
ELEMZÕ

CONCORDE MB PARTNERS

DORA.VARKOLY@CMBP.HU

A TÉNYEKEN TÚL 
A tranzakció érdekessége volt, hogy a Kaonában 
volt egy olyan épület, melyet a cég EU-s 
támogatásból épített és amelyet a francia vevőjelölt 
nem kívánt a tranzakció részeként megvásárolni, 
mert az nem támogatta az általa folytatott 
alaptevékenységet. Alapszabályként úgy tudjuk, 
hogy részben EU támogatásból született eszköz nem 
eladható. A folyamat közben kiderült, hogy a 
Közreműködő Szervezettel szoros közreműködésben 
mégiscsak lehet erre megoldást találni. A megoldás 
az volt, hogy a tulajdonosnak egy olyan cége, ami 
a támogatás megítélésekor szintén megkapta volna 
a támogatás elnyeréséhez szükséges pontszámot, 
megszerezhette ezt az eszközt. A tranzakció része 
volt ennek a folyamatnak a végigvitele is.

Cégvásárlási tanácsadás a 

JBT Groupe csoport 
tulajdonosai részére a 

Kaona Kft. 
100%-os üzletrészének 

megvásárlására

2015. április

PAPP LÁSZLÓ
ÜGYVEZETÕ IGAZGATÓ

CONCORDE MB PARTNERS

LASZLO.PAPP@CMBP.HU

A DYRAS EURÓPAI 
DISZTRIBÚCIÓS JOGAINAK 
MEGSZERZÉSE

A Dyras cég tulajdonosa ezen a ponton lépett 
kapcsolatba a Concorde MB Partners szakembereivel, 
akik addigra széleskörû kapcsolatrendszert alakítottak 
ki a hazai kereskedelmi piacon.

A Concorde MB Partners így lépett kapcsolatba a 
Market Dome Zrt-vel és tulajdonosaival, akik több 
termék-kategóriában is komoly szereplõi a hazai 
kiskereskedelmi beszállítói piacnak, mind kereskedelmi 
hálózati saját márkás, mind pedig a márkázott piacon. 
Ezek a szereplõk láttak fantáziát a termékcsoportban, 
mind pedig abban, hogy nagy hazai és európai 
hálózatokkal ápolt kereskedelmi kapcsolataikat ebben 
a termékcsoportban is kamatoztassák.

A tranzakció – természetébõl fakadóan – viszonylag 
gyorsan haladt, átvilágításra, illetve hosszas jogi 
egyeztetésekre nem volt szükség. Az egyetlen jogi 

A DYRAS SAJÁT DESIGN-NAL ÉS BRAND-DEL, TÁVOL KELETRÕL SZÁRMAZÓ 
HÁZTARTÁSI KISGÉP GYÁRTÓ ÉS KERESKEDÕ VÁLLALAT. A HAZAI CÉG, MELY 
A MAGYARORSZÁGI KERESKEDELMI JOGOKAT TULAJDONOLTA, A PÉNZÜGYI 
VÁLSÁG ÓTA FINANSZÍROZÁSI NEHÉZSÉGEKKEL KÜZDÖTT, OLYANNYIRA, HOGY 
2015-RE A TERMÉKEK POLCOKRA JUTÁSA IS MEGKÉRDÕJELEZÕDÖTT.

A TÉNYEKEN TÚL 
A Dyras tulajdonosai elsőként tőkeemelési igénnyel keresték meg 
a Concorde MB Partners-t. Ebben segíteni nem tudtunk; a cég olyan 
helyzetben volt, hogy nem volt mód tőkéstársat találni abban a 
struktúrában. A Concorde MB Partners mégis tudott megoldással 
szolgálni; minthogy Szendrői Gábor a Market Dome Zrt. mögött álló 
kereskedő-mentalátású emberekkel régóta szoros üzleti együtt-
működésben állt, természetesen adódott, hogy nekik mutattuk meg a 
projektet. Ők láttak fantáziát az ügyben – így a Concorde MB Partners 
sell-side oldali támogatás helyett buy-side-on támogatta partnereit.

dokumentum, ami a tranzakció során megszületett, az 
egy kereskedelmi megállapodás volt – melynek során a 
Market Dome Zrt. a Dyras kizárólagos európai 
disztribútorává vált.

CSUHAI ÁDÁM
ELEMZÕ

CONCORDE MB PARTNERS 

ADAM.CSUHAI@CMBP.HU

SZENDRÕI GÁBOR
PARTNER 

CONCORDE MB PARTNERS 

GABOR.SZENDROI@CMBP.HU
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Cégvásárlási tanácsadás a 
Market Dome Zrt. 

tulajdonosai részére a 

Dyras Kft. 
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megvásárlásában

2015. augusztus 
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A Danubius Magyarország legnagyobb szállodalánca, 
23 saját tulajdonú szállodát (több mint 5500 szobát) 
üzemeltet, köztük a Hilton Budapestet és a Gellért 
Hotelt, valamint a Gundel éttermet. Emellett többségi 
tulajdonosa és üzemeltetõje további 8 csehországi, 
12 szlovákiai és 3 romániai (Szováta) szállodának. 

A CP Holdings több mint 50 éve mûködik az Egyesült 
Királyságban. Többféle érdekeltsége van az Egyesült 
Királyságban, Magyarországon, Izraelben és Afrikában, 
különbözõ üzletágakban.

Az egyesült királyságbeli CP Holdings Ltd. és a vele 
összhangban eljáró személyek sikeres közös önkéntes 
vételi ajánlatot tettek a Danubius Hotels Nyrt. összes 
törzsrészvényére 13 milliárd forint összértékben.

Az ajánlati ár részvényenként 8 ezer forint volt, ami 
jelentõs, közel 50 százalékos felárat jelentett az ajánlat 
június 15-i jegybanki benyújtását megelõzõ 360 nap 
forgalommal súlyozott tõzsdei átlagárához képest.

Az ajánlattevõk a sikeres ajánlattétel után éltek a 
törvényben biztosított vételi jogukkal, és kivezették 
a Danubius Hotels-t a Budapesti Értéktõzsdérõl. 

A DANUBIUS HOTELS NYRT. 23 ÉV UTÁN, ÖNKÉNTES VÉTELI AJÁNLATOT 
KÖVETÕEN TÁVOZIK A BUDAPESTI ÉRTÉKTÕZSDÉRÕL.

A DANUBIUS NYILVÁNOS 
AJÁNLATTÉTELE ÉS 
TÕZSDEI KIVEZETÉSE

10

cégérték 
különszám

„A Concorde Értékpapír Zrt. és a Concorde MB Partners szakembereinek 
támogatásával bonyolítottuk le a nyilvános ajánlatot és tőzsdéről történő 
kivezetést is; azalatt a csapat ugyanazt a profi hozzáállást hozta, mint az 
elmúlt 20 éves kooperációnk alatt mindig. Támogatásuk kulcsfontosságú 
volt a tranzakció problémamentes, hatékony és sikeres levezénylésében.” 

MARK HENNEBRY, IGAZGATÓ, CP HOLDINGS

A TÉNYEKEN TÚL 
Már a Danubius tőzsdei bevezetéséhez kapcsolódóan is vezető szerepet töltöttem be. 1992-ben egy késő őszi, 
ködös hajnalon egy 1500-as (kereklámpás, korának megfelelő állapotú) Zsigulival  vágtunk neki az országútnak, 
az autó és a rácsatolt utánfutó a vállalat kedvezményes részvény-értékesítését hirdető óriásplakátoktól 
roskadozott. Ha nem olyan ügyfélcentrikusan, kitűnő minőségben ragasztjuk fel a reklámhordozókat az őket 
megillető helyre, mint ahogy azt tettük, a Győr-Sopron megyében autózó potenciális befektetők talán még most 
is autónyeremény-betétkönyvben tartják megtakarításaikat. 

Alig telt el 23 év, és a vállalat tőzsdei kivezetéséhez érkeztünk, melynek lebonyolításában befektetési 
szolgáltatóként működtünk közre. A Danubius meghatározó többségi tulajdonosa, a CP Holdings úgy döntött, 
hogy részesedését 100%-ra kívánja növelni, majd kivezeti a vállalatot a nyilvános piacról. Ennek érdekében a 
korábbi tőzsdei árhoz képest közel 50 százalékos felárral tett nyilvános vételi ajánlatot a kisrészvényeseknek, 
melyet azok túlnyomó többsége elfogadott, majd a megfelelő technikai lépéseket követően a cég elhagyta a 
parkettet. Mi sikeresen működtünk közre a tranzakció tervezésében, lebonyolításában és a kisrészvényesek felé 
történő kommunikációban. 

Azt mondják, az idő mindent megszépít – én azért azt javaslom, ha választhatnak a két feladat közül, ne a 
plakátragasztást preferálják.
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AZ IB ANDRESEN 
MAGYAR LEÁNYCÉGÉNEK  
ÉRTÉKESÍTÉSE 

A tranzakció során az eladók véleménye szerint a hazai 
növekedési lehetõségek jelentõsen korlátozottak 
voltak, illetve nem látták annak a lehetõségét, hogy a 
Társaság stabilan és hosszú távon nyereségessé tudna 
válni. A gyõri operáció 2005 óta folyamatosan 
veszteséggel mûködött a hazai piacon, amelynek egyik 
oka a relatíve alacsony éves volumen. A tranzakcióval a 
Thyssenkrupp Ferroglobus Kereskedelmi Zrt. tovább 
erõsíti hazai jelenlétét, és Materials Processing 
Hungary Kft. néven, közel 200.000 tonna kapacitással 
tervez operálni.

A 2016 februárban a magyar Gazdasági Versenyhivatal 
(GVH) is engedélyezte az akvizíciót. A Concorde MB 
Partners a Társaság tulajdonosainak tanácsadójaként 
mûködött közre a megbízás során.

Az IAI Holding AS dán csoport leánycége, a gyõri 
székhelyû Ib Andresen Industri Magyarország Kft. 
Fõ üzletága az acélipari szolgáltató központ (steel 
service center „SSC”) üzemeltetés, fémlemez- és fém 
megmunkálás, hengerelés. A társaság végez továbbá 
acéltekercs-hasítási és precíziós acéltekerecs-
darabolási tevékenységet. A ThyssenKrupp Csoport 
közel 80 országban jelenlevõ acélipari vállalakozás, 
amely több üzletágban végez tevékenységet. 
A magyarországi ThyssenKrupp, a Ferroglobus, az 
alapanyagokkal kapcsolatos szolgáltatások 
üzletágában aktív, ezen belül acél és egyéb fémek 
forgalmazását végzi, de SSC tevékenységet is ellát.

A THYSSENKRUPP FERROGLOBUS KERESKEDELMI ZRT. MEGVÁSÁROLTA A GYÕRI 
SZÉKHELYÛ IB ANDRESEN INDUSTRI MAGYARORSZÁG KFT-T

„Hatékony, gyors tranzakció, szokásos 
M&A-s meglepetések nélkül. Az összes 
nagy játékost asztalhoz tudtuk ültetni…”
A TULAJDONOS DÁN JOGÁSZAA TÉNYEKEN TÚL 

A Tranzakció során a dán egyszemélyes (85 éves) tulajdonos, 
Ib Andresen személyesen felügyelte a tranzakció folyamatát. 
Volt olyan eset, hogy Bécsbe is elrepült hogy fontos kérdéseket 
személyesen vitasson meg. 

A közel 4 milliárd forintos forgalmú Prime Rate Kft. 
teljes körû nyomdai szolgáltatásokat nyújt nemcsak 
Magyarországon, de a régióban is. A nyomdai megoldás 
szállító társaság nemcsak digitális, hanem offszet 
nyomdai szolgáltatásokkal kreatív megoldásokat nyújt 
ügyfeleinek, amelyek között vállalati és lakossági 
célcsoportot is kiszolgál.

A társaság stratégiai célkitûzése, hogy hosszú távon úgy 
növelje a tulajdonosi értéket, hogy magas szintû ügyfél-
kiszolgálást és innovatív, különleges szolgáltatásokat 
kínál. Továbbá, a Prime Rate piaci részesedését új cég-
akvizíciókkal, illetve új nyomdai szolgáltatási 
területekbe való belépéssel/erõsítéssel tervezi növelni.

Ennek jegyében a Prime Rate 2015 végén felvásárolta 
egy hazai nyomdai társaság részleges ügyfél-
portfólióját, hogy erõsítse nyomdai jelenlétét egy niche 
nyomdai alszegmensben, illetve meglevõ komplex 
nyomdai szolgáltatásait keresztértékesítéssel növelje.

MEGISMÉTELT SIKERES EGYÜTTMÛKÖDÉS A  „RÉGIÓ LEGMODERNEBB ÉS 
LEGNAGYOBB DIGITÁLIS NYOMDÁJÁVAL”, A PRIME RATE-TEL 

A TÉNYEKEN TÚL 
A tranzakció lefutása meglepően gyorsan megtörtént, másfél 
hónap alatt sikerült az eladónak és vevőnek megállapodnia, 
amely magába foglalt egy egyszerűsített portfólió átvilágítást és 
adásvételi megállapodást is.

A tranzakcióban levõ feleket a Concorde MB Partners 
támogatta, és az eladó kizárólagos tanácsadója volt.

„Nem lett volna más olyan hiteles, 
megbízható és szakképzett M&A 
tanácsadó, akivel szívesebben 
dolgoztam volna.” 
TOMCSÁNYI PÉTER, A PRIME RATE TULAJDONOSA

Cégértékesítési tanácsadás az

IB Andersen Industri
tulajdonosai részére a magyarországi 

leányvállalatuk 100%-os 
üzletrészének a 

Thyssenkrupp Csoport
részére való értékesítésében 

2015. november

NYOMDAI PORTFOLIÓ 
ÉRTÉKESÍTÉSE A 
PRIME RATE KFT. RÉSZÉRE

Pénzügyi tanácsadás a

Milpress Kft.
többségi tulajdonosának, 

a Társaság portfoliójának a 

Prime Rate Kft. 
számára való értékesítésében 

2015. december 
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NAGY KÁLMÁN a Concorde MB Partnersnél ügyvezetõ. 
Egyetemi diplomáját a Budapesti Közgazdaságtudományi 
Egyetemen szerezte pénzügyekbõl. 1993-96 között a BNP-KH 
Dresdner Bank munkatársa volt, 1996-ban csatlakozott a 
Concorde Vállalati Pénzügyek csapatához, 2008 óta a 
társaság ügyvezetõ igazgatója. 20 év tapasztalattal 
rendelkezik vállalateladási és felvásárlási ügyletek, 
tõkebevonási tranzakciók, valamint tõzsdei bevezetések és 
nyilvános forgalomba hozatalok lebonyolításához 
kapcsolódóan. A Budapesti Értéktõzsde Kibocsátó 
Bizottságának tagja. Szabadideje nincs, ha mégis, azt három 
gyermekével és feleségével tölti.

SZENDRŐI GÁBOR a Concorde MB Partnersnél ügyvezetõ, 
2013 óta az MB Partners felelõs szakmai vezetõje. Gábor az 
Oriens-csoporton belül 2010 óta a vállalat-felvásárlással és 
értékesítéssel foglalkozó tevékenység globális felelõse. 
Korábban felsõvezetõi tanácsadóként a világ 4 
kontinensének 15 országában dolgozott nagyvállalatok 
stratégiai problémáinak megoldásán. Diplomáit a Corvinus 
Egyetemen, a párizsi HEC-n és a szingapúri INSEAD-on 
szerezte. Szabadidejét családjával: feleségével és három 
tündéri kislányával tölti.

ALMÁSI LEVENTE 2003 elején csatlakozott a Concorde MB 
Partnershez. Széleskörû M&A tapasztalatot szerzett az elmúlt 
10+ évben a magyar középvállalatok körében, fõ szektor 
fókusza kiskereskedelem, IT, egészségügy, gyártás és 
építõipar. Tanulmányait 2002-ben fejezte be a CEU és az 
amerikai Case Western Reserve University MBA Banking & 
Finance szakán, illetve aranydiplomát szerzett Ba(Hons) 
International Management & Finance szakon az angliai 
Oxford Brookes Egyetemen, 2000-ben.

PAPP LÁSZLÓ 2007 júniusában csatlakozott az MB 
Partnershez. Elemzõként, majd projektvezetõként széleskörû 
M&A tapasztalatot szerzett a magyar középvállalatok 
körében, elsõsorban kiskereskedelmi, IT szolgáltatói és 
gépipari szegmensekben. Közel tíz sikeres cégeladási, 
finanszírozási és több mint két tucat cégértékelési megbízást 
vezetett. Tanulmányait 2007-ben fejezte be a Budapesti 
Corvinus Egyetem Pénzügyi Befektetés-elemzõ és 
Kockázatkezelõ fõszakirányán, Beruházás és 
hálózatfejlesztés mellék-szakirányon. Szabadidejében 
feleségével közös életüket tervezi és éli.

SCHILLING DÁNIEL a Budapest Corvinus Egyetemen 
diplomázott tõkepiac és vállalat szakirányon, emellett 
elvégezte a CEMS MIM üzleti mesterképzését és a Rajk László 
Szakkollégium tagja volt. Tanulmányait követõen 2008-2009 
között a Zürich Financial Services és a BancoSabadell 
biztosítási üzletágának összeolvadásával foglalkozott 
Barcelonában, majd 2009-ben csatlakozott a Concorde 
Vállalati Pénzügyek csapatához, 2013 óta menedzserként 
dolgozik a társaságnál. 7 év tapasztalattal rendelkezik 
tõkepiaci és M&A ügyletek, valamint vállalatértékelések 
lebonyolításában. Szabadidejében pénzügyi elemzési 
alapismereteket oktat szakkollégiumi diákoknak, valamint 
sörfõzési tudását tökéletesíti.

JANKÓ LÁSZLÓ közgazdasági egyetemi diplomáját a Szegedi 
Tudományegyetemen szerezte. 2010 szeptembere és 2013 
novembere között a Raiffeisen Bank Zrt. munkatársaként 
elõször nagyvállalati sales támogatással, majd szindikált- és 
projekthitelezéssel foglalkozott. 2013. decemberében 
csatlakozott a Concorde Vállalati Pénzügyek csapatához, 
ahol jelenleg vezetõ elemzõként dolgozik. Szabadidejében 
szívesen sportol és hódol kulináris élvezeteknek.

ÜNNEP TAMÁS 2005 augusztusában csatlakozott az MB 
Partnershez. Több, mint 10 éves munkája során szerteágazó 
tranzakciós tapasztalatot szerzett szinte minden iparágban és 
szektorban, kollégái a magántulajdonú középvállalatok egyik 
legnagyobb tudású hazai ismerõjének tartják. Felsõfokú 
tanulmányait az ELTE Szociológia szakán 2008-ban 
megszerzett diplomával indította, jelenleg a Budapesti 
Gazdasági Fõiskola Pénzügyi és Számviteli Karának 
gazdálkodás és menedzsment szakirányú végzõs hallgatója.

VÁRKOLY DÓRA BSc képzését a Budapesti Gazdasági 
Fõiskola Kereskedelem és Marketing szakán végezte el, majd 
a Corvinuson szerzett Nemzetközi Pénzügyek és 
Vállalatgazdaságtan szakon MSc szintû képesítést 2014-ben. 
Dóra az alapképzése során 8 hónapos gyakorlati idejét a 
Robert Bosch Kft-nél töltötte, majd még Corvinusos 
tanulmányai alatt csatlakozott az MB Partnershez. Jelenleg a 
háttéranyagok elkészítésében, kutatómunkában és 
kapcsolattartásban segédkezik. Dóra szabadidejét szívesen 
tölti sportolással és olvasással.

ISABELL MARKS Nemzetközi Management szakon szerzett 
kettõs diplomát BSc tanulmányai során – iskolaéveit 
Madridban (Spanyolország) és Reutlingenben (Németország) 
töltötte. Ezt követõen a glasgowi Strathclyde Egyetemen 
szerzett MSc diplomát Nemzetközi Pénzügyek szakon. 
Korábbi munkatapasztalatát a Commerzbank Kockázati és 
Tõke Management részlegénél szerezte. Az MB Partners 

csapatához Isabell 2015 januárjában csatlakozott – 
a csapatban elsõsorban nemzetközi projektek 
háttértámogatásában vesz részt. Magas szintû német és 
angol nyelvtudását külföldi befektetõkkel való 
kapcsolatépítésben és kapcsolattartásban is kamatoztatja. 
Szabadidejében Isabell szeret olvasni, nyelveket tanulni és 
kertészkedni.

CSUHAI ÁDÁM 2013-ban egyetemi pénzügy 
mesterképzésével párhuzamosan kezdte pályafutását a 
Concorde Vállalati Pénzügyek gyakornokaként. Másfél év 
munka és tanulás után, 2015 tavaszától fõállású elemzõként 
támogatja a csapat munkáját. Szabadidejében falmászással 
tartja kondícióját, és ha teheti, vitorlástudását fejleszti a 
magyar tengeren.

HÁTSÓ SOR (BALRÓL): CSUHAI ÁDÁM, ALMÁSI LEVENTE, SCHILLING DÁNIEL
KÖZÉPEN: PAPP LÁSZLÓ, ÜNNEP TAMÁS, VÁRKOLY DÓRA, ISABELL MARKS, JANKÓ LÁSZLÓ
ELÖL: NAGY KÁLMÁN, SZENDRÕI GÁBOR



14

cégérték 
különszám

NAGY KÁLMÁN a Concorde MB Partnersnél ügyvezetõ. 
Egyetemi diplomáját a Budapesti Közgazdaságtudományi 
Egyetemen szerezte pénzügyekbõl. 1993-96 között a BNP-KH 
Dresdner Bank munkatársa volt, 1996-ban csatlakozott a 
Concorde Vállalati Pénzügyek csapatához, 2008 óta a 
társaság ügyvezetõ igazgatója. 20 év tapasztalattal 
rendelkezik vállalateladási és felvásárlási ügyletek, 
tõkebevonási tranzakciók, valamint tõzsdei bevezetések és 
nyilvános forgalomba hozatalok lebonyolításához 
kapcsolódóan. A Budapesti Értéktõzsde Kibocsátó 
Bizottságának tagja. Szabadideje nincs, ha mégis, azt három 
gyermekével és feleségével tölti.

SZENDRŐI GÁBOR a Concorde MB Partnersnél ügyvezetõ, 
2013 óta az MB Partners felelõs szakmai vezetõje. Gábor az 
Oriens-csoporton belül 2010 óta a vállalat-felvásárlással és 
értékesítéssel foglalkozó tevékenység globális felelõse. 
Korábban felsõvezetõi tanácsadóként a világ 4 
kontinensének 15 országában dolgozott nagyvállalatok 
stratégiai problémáinak megoldásán. Diplomáit a Corvinus 
Egyetemen, a párizsi HEC-n és a szingapúri INSEAD-on 
szerezte. Szabadidejét családjával: feleségével és három 
tündéri kislányával tölti.

ALMÁSI LEVENTE 2003 elején csatlakozott a Concorde MB 
Partnershez. Széleskörû M&A tapasztalatot szerzett az elmúlt 
10+ évben a magyar középvállalatok körében, fõ szektor 
fókusza kiskereskedelem, IT, egészségügy, gyártás és 
építõipar. Tanulmányait 2002-ben fejezte be a CEU és az 
amerikai Case Western Reserve University MBA Banking & 
Finance szakán, illetve aranydiplomát szerzett Ba(Hons) 
International Management & Finance szakon az angliai 
Oxford Brookes Egyetemen, 2000-ben.

PAPP LÁSZLÓ 2007 júniusában csatlakozott az MB 
Partnershez. Elemzõként, majd projektvezetõként széleskörû 
M&A tapasztalatot szerzett a magyar középvállalatok 
körében, elsõsorban kiskereskedelmi, IT szolgáltatói és 
gépipari szegmensekben. Közel tíz sikeres cégeladási, 
finanszírozási és több mint két tucat cégértékelési megbízást 
vezetett. Tanulmányait 2007-ben fejezte be a Budapesti 
Corvinus Egyetem Pénzügyi Befektetés-elemzõ és 
Kockázatkezelõ fõszakirányán, Beruházás és 
hálózatfejlesztés mellék-szakirányon. Szabadidejében 
feleségével közös életüket tervezi és éli.

SCHILLING DÁNIEL a Budapest Corvinus Egyetemen 
diplomázott tõkepiac és vállalat szakirányon, emellett 
elvégezte a CEMS MIM üzleti mesterképzését és a Rajk László 
Szakkollégium tagja volt. Tanulmányait követõen 2008-2009 
között a Zürich Financial Services és a BancoSabadell 
biztosítási üzletágának összeolvadásával foglalkozott 
Barcelonában, majd 2009-ben csatlakozott a Concorde 
Vállalati Pénzügyek csapatához, 2013 óta menedzserként 
dolgozik a társaságnál. 7 év tapasztalattal rendelkezik 
tõkepiaci és M&A ügyletek, valamint vállalatértékelések 
lebonyolításában. Szabadidejében pénzügyi elemzési 
alapismereteket oktat szakkollégiumi diákoknak, valamint 
sörfõzési tudását tökéletesíti.

JANKÓ LÁSZLÓ közgazdasági egyetemi diplomáját a Szegedi 
Tudományegyetemen szerezte. 2010 szeptembere és 2013 
novembere között a Raiffeisen Bank Zrt. munkatársaként 
elõször nagyvállalati sales támogatással, majd szindikált- és 
projekthitelezéssel foglalkozott. 2013. decemberében 
csatlakozott a Concorde Vállalati Pénzügyek csapatához, 
ahol jelenleg vezetõ elemzõként dolgozik. Szabadidejében 
szívesen sportol és hódol kulináris élvezeteknek.

ÜNNEP TAMÁS 2005 augusztusában csatlakozott az MB 
Partnershez. Több, mint 10 éves munkája során szerteágazó 
tranzakciós tapasztalatot szerzett szinte minden iparágban és 
szektorban, kollégái a magántulajdonú középvállalatok egyik 
legnagyobb tudású hazai ismerõjének tartják. Felsõfokú 
tanulmányait az ELTE Szociológia szakán 2008-ban 
megszerzett diplomával indította, jelenleg a Budapesti 
Gazdasági Fõiskola Pénzügyi és Számviteli Karának 
gazdálkodás és menedzsment szakirányú végzõs hallgatója.

VÁRKOLY DÓRA BSc képzését a Budapesti Gazdasági 
Fõiskola Kereskedelem és Marketing szakán végezte el, majd 
a Corvinuson szerzett Nemzetközi Pénzügyek és 
Vállalatgazdaságtan szakon MSc szintû képesítést 2014-ben. 
Dóra az alapképzése során 8 hónapos gyakorlati idejét a 
Robert Bosch Kft-nél töltötte, majd még Corvinusos 
tanulmányai alatt csatlakozott az MB Partnershez. Jelenleg a 
háttéranyagok elkészítésében, kutatómunkában és 
kapcsolattartásban segédkezik. Dóra szabadidejét szívesen 
tölti sportolással és olvasással.

ISABELL MARKS Nemzetközi Management szakon szerzett 
kettõs diplomát BSc tanulmányai során – iskolaéveit 
Madridban (Spanyolország) és Reutlingenben (Németország) 
töltötte. Ezt követõen a glasgowi Strathclyde Egyetemen 
szerzett MSc diplomát Nemzetközi Pénzügyek szakon. 
Korábbi munkatapasztalatát a Commerzbank Kockázati és 
Tõke Management részlegénél szerezte. Az MB Partners 

csapatához Isabell 2015 januárjában csatlakozott – 
a csapatban elsõsorban nemzetközi projektek 
háttértámogatásában vesz részt. Magas szintû német és 
angol nyelvtudását külföldi befektetõkkel való 
kapcsolatépítésben és kapcsolattartásban is kamatoztatja. 
Szabadidejében Isabell szeret olvasni, nyelveket tanulni és 
kertészkedni.

CSUHAI ÁDÁM 2013-ban egyetemi pénzügy 
mesterképzésével párhuzamosan kezdte pályafutását a 
Concorde Vállalati Pénzügyek gyakornokaként. Másfél év 
munka és tanulás után, 2015 tavaszától fõállású elemzõként 
támogatja a csapat munkáját. Szabadidejében falmászással 
tartja kondícióját, és ha teheti, vitorlástudását fejleszti a 
magyar tengeren.

HÁTSÓ SOR (BALRÓL): CSUHAI ÁDÁM, ALMÁSI LEVENTE, SCHILLING DÁNIEL
KÖZÉPEN: PAPP LÁSZLÓ, ÜNNEP TAMÁS, VÁRKOLY DÓRA, ISABELL MARKS, JANKÓ LÁSZLÓ
ELÖL: NAGY KÁLMÁN, SZENDRÕI GÁBOR



www.cmbp.hu

*MAGYARORSZÁG VEZETÕ
FÜGGETLEN M&A TANÁCSADÓJA

CÉGÉRTÉKELÉS
VÁLLALATÉRTÉKESÍTÉS
VÁLLALATFELVÁSÁRLÁS
TÕKEBEVONÁS
TÕZSDEI TRANZAKCIÓK
VÁLLALATI PÉNZÜGYEK

* A Thomson Reuters – a világ vezetõ vállalati információs szolgáltatója – által 
készített, a tranzakciós tanácsadókat 2015-ben lezárt ügyleteik száma szerint 
rangsoroló lista alapján, a Concorde MB Partners kilenc sikeresen zárult ügylete 
révén abszolút piacvezetõ a hazai vállalatfelvásárlási és cégeladási piacon. 


